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WER IST
FANTASTICS-VA

Wir sind Familie Luthardt, einstmals jeder
ein virtueller Assistent fur sich und nun
gemeinsam FANTASTIC5-VA. Geballte
Power fur mehr Effizienz.

Dein Vorteil:

keine Ausfdlle wegen Urlaub oder
Krankheit

mehr gebaltes Fachwissen auf einmal
auch groliere Auftradge werden
erfolgreich umgestzt ohne weitere
VA’'s zu suchen

Hausinternes Kundenportal far DSGVO
konforme Kommunikation

sichere Up- & Downloads dank
Servern in Deutschland
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Behalte die volle Kontrolle Uber alles was
du delgiert hast.

Dein Vorteil:

Zeitersparnis +

schnelle Kommunikation

sicherer Daten Up-und Download
kontrolle Uber alle Aufgaben
kontrolle Uber den Zeitverbrauch
sekundengenaue Abrechnung
DSGVO - Konform deutsche Server
passwortgeschutztes Kundenportal

Dokument hochladen

Dokumententitel *

Beschreibung (optional)

Meine Dokumente

Dateiname
Fantastic5-VA_SLA-Muster.pdf

Dienstleistungsvertrag-Blanko Agentur.pdf

Meine Aufgaben

Aufgabe

VFX-Videoanimationen

Fragen oder Anliegen?

Unser Team steht lhnen gerne zur Verfiigung. Ko

E-Mail: info@fantastics-va.com
Telefon: +49 15227273556

Sie wie viele Aufgaben
gerade eledigt werden.

Behalte die Zeit im Auge, die
wir verbraucht haben.

Lade uns wichtige
Dokumente hoch. (DSGVO
konform-deutsche Server in
Berlin und Frankfurt)

Wenns schnell gehen muss!
kdonnen wir dir hier auch
schnell Dokumente senden.

Behalte den Uberblick Uber
alle deligierten Aufgaben
und wie viel Zeit dafur
verbraucht wurde.

Noch Fragen oder Anliegen,
aber die Nummer nicht zur
Hand, hier erreichst du uns.




_ UNSERE
BACKOFFICE ANGEBOTSUBERSICHT

Effizient, Strukturiert und Flexibel.

Im Backoffice schaffen wir dir den CRM - PFLEGE
Freiraum, den du fur mehr Deals Saubere Daten. Klare Piplines.
brauchst. Ein klarer Uberblick der mehr Zeit
verschafft.

MIETERKOMMUNIKATION
Freundlich, verbindlich und GRAFIK- UND WEBDESIGN

Von Logoerstellung bis Markenbranding
schaffen wir die perfekte Sichtbarkeit.
Websites die Kunden bringen.

dokumentiert - weniger Ruckfragen,
mehr Klarheit.

SOCIAL MEDIA VIRTUELLE 360°
Digitale Sichtbarkeit fur reale BESICHTIGUNGEN

Ergebnisse - Planbar, markenkonform, Auf Wunsch erstellen wir Dir eine virtuelle
messbar. Fotoaufnahmen Objektbegehung, als wdre dein Kunde

. . . bereits vor Ort zur Besichtigunag.
Videoaufnahmen und Schnitt - bis zu ST

fertigen Content. &z 2
15

FANTASTIC5-VA
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" | PLANUNG & ORGANISATION

e E-Mail Management

e Projektplanung

e Termin- und
Besichtigungsplanung

e Recherche

e Exposé-Erstellung

TECH-SUPPORT

bestehende Welbseiten
pflegen

SEO - Anpassungen
Erstellung von
Blogartikeln

anlegen von
Kalendertools

BACKOFFICE

KUNDEN-SUPPORT PREISGESTALLTUNG

Kundenanfragen e auf Stundenbasis
bearbeiten per Mail oder oder
Chat e nach Absprache auch

Verwaltung von Leads individuelle Paketpreise
oder Kundenkonten
Terminierung

anlegen und pflegen von
FAQ's

Analyse und Bearbeitung
von Kundenfeedbacks
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KUNDE

Ein Immobilieninvestor mit einem
Portfolio von 25 Wohneinheiten
und mehreren laufenden
Bauprojekten stand kurz vor der
Uberlastung. Mietvertrage,
Nebenkostenabrechnungen,
Handwerkerkoordination, E-Mail-
Anfragen von Mietern und
Behordendokumente tarmten
sich taglich. Der Investor wollte
weiter expandieren — hatte aber
kaum noch Zeit far neue Deals.

PROBLEM

Das Backoffice war nicht
mitgewachsen: Es gab keine
zentralisierte
Dokumentenstruktur, keine klaren
Ubergabeprozesse und viele
Aufgaben wurden manuell
erledigt — von Mietereinzigen
Uber Rechnungsablagen bis zu
Bauzeitenpldnen. Zahlungen
verzogerten sich, Mieter warteten
auf RUckmeldungen und
wichtige Fristen (z. B. fur
Fordermittel oder
Steuerunterlagen) drohten
ubersehen zu werden.

BACKOFFICE

ZIEL

Der Investor brauchte ein
professionelles Backoffice-
System, das:
e alle Dokumente digital
organisiert,
e wiederkehrende Aufgaben
automatisiert,
¢ Kommunikation mit Mietern,
Handwerkern und Behdrden
delegieren,
e und ihm Freiraum fur neue
Immobilieninvestments
verschafft.

ERGEBNIS

Innerhalb von 8 Wochen wurden
ein digitales Ablagesystem,
automatisierte Mietprozesse und
ein zentraler
Kommunikationsworkflow
implementiert. Der Investor
reduzierte seinen
Verwaltungsaufwand um 70 %,
reagiert schneller auf Anfragen
und konnte trotz laufender
Projekte zwei neue Immobilien
erwerben — ohne zusatzlichen
Stress. Heute |&uft die
Verwaltung effizient im
Hintergrund, wahrend der Fokus
wieder auf Rendite und
Wachstum liegt.



ANFRAGENMANAGEMENT &

TRIAGE

Eingangskandle bundeln
(Telefon, Whatsapp, E-Mail)
Anliegen klassifizieren (Stufe 1:
Notfall, Stufe 2: Dringend,
Stufe 3: Normal)
Zustadndiggkeiten steuern
(Zuordnen und Weiterleiten)
Bearbeiten und
Nachverfolgen

TICKETING &
DOKUMENTATON

Zentrales System zur
Erfassung aller Anliegen
(Ticket-System oder CRM)
Jeder Vorgang erhadlt Status,
PrioritGt und Verantwortlichen
Dokumentation von
Kommunikation,
Entscheidungen und
Losungsschritten
Transparenz &
Nachvollziehbarkeit fur
EigentUmer, Verwaltung und
Dienstleister

VORLAGEN & TONALITAT

Einheitliche E-Mail- und
Nachrichten-Vorlagen (z. B.
Schadensmeldung,
Mietrickstand, Ruckfragen)
Freundlich-sachliche
Tonalitat, angepasst an
Situation & Dringlichkeit
Automatisierte Antworten fur
Eingangsbestatigung und
Standardfdélle
Rechtssichere
Formulierungen und klare
ndchste Schritte fur den
Mieter

OMIETERKOMMUNIKATION

KOORDINIERTE LOSUNGEN

Abstimmung mit
Handwerkern, Hausmeister,
Verwaltung und Eigentimer
Terminorganisation (Zugang
zur Wohnung, Rickmeldung,
Nachkontrolle)
Kostenfreigaben,
Angebotseinholung und
Beauftragung dokumentieren
RUckmeldung an Mieter &
Abschlussmeldung nach
Erledigung




KUNDE

Ein Immobilieninvestor mit 40
Wohneinheiten und zwei
Mehrfamilienhdusern erhielt
taglich zahlreiche
Mieteranfragen — von
Reparaturen Uber Nebenkosten
bis zu Vertragsfragen. Die
Kommunikation erfolgte Uber
Telefon, WhatsApp und E-Mail —
ohne System, ohne
Nachverfolgung. Beschwerden
hduften sich und der Investor
verlor Zeit und Nerven.

PROBLEM

Die Mieterkommunikation war
unstrukturiert:
e Keine zentrale Erfassung von
Anliegen
e Wichtige Anfragen gingen
verloren oder wurden
verspdtet beantwortet

e Keine Priorisierung (Notfall vs.

Bagatelle)

e Handwerker, Hausmeister
und Verwaltung erhielten
Infos oft zu spdt oder
unvollstandig

e = Frgebnis: Unzufriedene
Mieter, mehr Stress, Verlust
von Zeit fur Kernaufgaben
und Investitionen.

ZIEL

Der Investor wollte eine
Mieterkommunikation, die:

e klar strukturiert und priorisiert
(Notfall = dringend — normail),

e alle Anfragen zentral
sammelt und dokumentiert,

e Standardantworten &
Vorlagen nutzt,

e Handwerker, Hausmeister &
Verwaltung automatisch
einbindet,

e und ihn selbst nur bei
wichtigen Entscheidungen
einbezient.

OMIETERKOMMUNIKATION

ERGEBNIS

Innerhalb von 9 Wochen wurde ein
professionelles Kommunikations-
system aufgebaut:
e Zentrale Erfassung aller Anliegen
(Ticket-System)
e Triage nach Dringlichkeit: Notfall,
dringend, normal
e Automatisierte
Eingangsbestatigungen &
Vorlagen in einheitlicher Tonalitat
e Koordination mit Handwerkern,
Hausmeister & Verwaltung uber
klare Prozesse

Der Investor reduzierte seinen
Kommunikationsaufwand um 60 %,
Mieter erhielten schnellere und
nachvollziehbare Antworten und
Beschwerden gingen spurbar zurtck.

[ YL



@ 1. VISIBILITY PAKET (BASIS - @ 2. AUTHORITY PAKET
PRASENZ SICHERN) (EXPERTENSTATUS &
VERTRAUEN)

Far alle, die sich als Profi am Markt
positionieren mochten.

Ideal fur Investoren & Makler, die
sichtbar bleiben wollen, aber wenig

Ze’t;_c;bfn't, T e 3—4 Postings pro Woche
OStNGs pro Woche - e Monatliches Strategie-Gesprdch
(Instagram [ Facebook [ Linkedin) )
: e Texterstellung durch mich
e Monatliche Content-Planung , " ,
: (Storytelling, Immobilienwissen)
(Redaktionsplan +
Themenvorschlége)
e Grafiken & Reels im Immobilien-
Stil (Portfolio, Objekte, Tipps)
e Hashtag-Recherche & Standort-

e Erstellung von Reels, Grafiken &
Karussell-Posts

e Hashtag-Recherche &
Postingoptimierung

e Content-Sdulen: Objekt-Insights,

Plattformen: | Tags : : Investment-Tipps, Mietrecht,
P |nstqgram, FCIC@bOOk, Linkedln e Kunde liefert Texte / Sthhpunkte Backoffice-Einblicke
e Pinterest, TikTok, Youtube et e Optional: Immobilien-Exposé zu
Social Media Posts aufbereitet
OPTIONALE ADD-ONS: @ 3. LEAD & COMMUNITY PAKET (REICHWEITE + ANFRAGEN + BINDUNG)
Fur jene, die aktive Kundengewinnung & Mieter-/Kéuferbindung wollen.
 TikTok oder YouTube Kurzvideos * 4-5 Postings pro Woche
« Immobilien-Newsletter (fir Investoren oder Mieter) « Vollstédndige Content-Erstellung (Texte + Grafiken + Videos)
e Funnel fir Immobilien-Leads (z. B. . Eon;munity Management: Kommentare & Nachrichten beantworten im Namen des
unden

Elgentumergewmnung) , * Immobilien-Reels: Objektbesichtigungen, Vorher-Nachher, Rendite-Beispiele
Werbeanzeigen (Meta Ads / Linkedin Ads) e Story-Formate (Umfragen, Q&A, Behind the Scenes)

e Erstellung von Beitragsvorlagen fur Vermietungs-/Verkaufsobjekte
e Monatliches Reporting (Reichweite, Wachstum, Anfrogen)




STRATEGIE- & CONTENT-CALL

Wir starten mit einem
monatlichen Strategie-
gesprdch (30-45 Min):

* Zielgruppenanalyse (Mieter,
Eigentimer, Investoren,
Ké&ufer)

e Themenplanung:
Immobilien-Inhalte,
Backoffice-Einblicke,
Investments, Objekt-
Highlights

e Content-Sdulen & Posting-
Frequenz definieren

Du musst nichts vorbereiten -

ich fUhre durch den Prozess.

CONTENT-RECHERCHE &
COPYWRITING

e Recherche von Trends,
Branchen-News &
Immobilien-Themen

e Text-Erstellung
(Copywriting) fur Posts,
Reels, Karussells

e Anpassung an Tonalitat:
professionell,
vertrauensvoll, aber
nahbar

e Optional: Du kannst
Stichpunkte liefern — oder
ich Ubernehme alles
komplett

CONTENT CREATION
(GRAFIKEN & REELS)

Gestaltung von Postings,
Reels, Stories & Karussells
im Branding

Einbindung von
Objektbildern, Grundrissen,
Zahlen & Mini-Storytelling
Hashtag- und CTA-
Optimierung

Bei Bedarf: Vorher-
Nachher-Visuals,
Mietertipps, Investment-
Reels

SOCIAL MEDIA

A

REVIEW & FREIGABE

e Du bekommst den fertigen

Content gesammelt zur
Ansicht (Canva, Google
Drive, Firmeneigenes
Kundenportal o. é.)
Feedbackrunde - ich
Uberarbeite alles so lange,
bis es passt

Kein Zeitaufwand fur dich -
nur ,Gefallt mir / Andern”

SCHEDULING &
VEROFFENTLICHUNG

Finaler Content wird von
mir eingeplant und
automatisiert veroffentlicht
Plattformen: Instagram,
Facebook, LinkedIn, TikTok
PUnktliche Verdffentlichung
+ optimaler
Postingzeitpunkt

Optional: Community
Management
(Kommentare &
Nachrichten beantworten)



PROBLEM

Social-Media-Profile waren
unbespielt oder unprofessionell
gefuhrt

Keine klare Content-Strategie
oder Wiedererkennungswert
Kaum Reichweite — unter 300

ZIEL

Der Investor wollte:
e kontinuierlich und professionell

auf Instagram & LinkedIn
sichtbar sein

als kompetenter
Immobilieninvestor &

Follower, nahezu keine vertrauensvoller Vermieter
Interaktionen wahrgenommen werden
e Objektposts wirkten wie Anzeigen, e Inhalte zeigen: Objekte,
nicht wie wertvoller Content Backoffice, Mieterprozesse,
e Aufwand pro Posting > 1 Stunde — Investmentwissen
wurde am Ende ganz eingestellt e ohne selbst Zeit in Content,
Grafiken oder Postings
investieren zu mussen

Plattformen:
e Instagram, Facebook, LinkedIn
e Pinterest, TikTok, Youtube

ERGEBNIS

Nach 12 Wochen Social-Media-Betreuung:

¥ 4-5 Postings pro Woche (Reels, Karussells, Story-Vorlagen)

¥ Follower-Wachstum von 280 — 1.750 (ohne Werbung)

¥ 60 % mehr Profilaufrufe & erste Anfragen von Eigentimern & Mietinteressenten
¥ Mieter loben ,professionelle & nahbare Kommunikation”

¥ Der Investor musste nur Inhalte freigeben - keine eigene Content-Erstellung mehr
¥ Social Media wird jetzt gezielt genutzt zur Mieterbindung, Recruiting von Hausme
& Akquise von neuen Objekten

KUNDE

Ein Immobilieninvestor mit 12 Mietobjekten und
wachsendem Portfolio wollte seine Sichtbarkeit steigern,
professionelle Pradsenz auf Social Media aufbauen und
dadurch neue Mieter, Investorenpartner und Off-
Market-Objekte gewinnen. Zeit fur Content, Posting oder
Community-Aufbau hatte er aber keine.




DATENPFLEGE & STRUKTUR

Anlage und Pflege von
Kunden-, Mieter- und
Interessentenprofilen
Ubersichtliche
Dokumentenablage
(Vertraige, Schriftwechsel,
Rechnungen)
Zuordnung von Objekten,
Mietverhdltnissen und
Ansprechpartnern
Datenbereinigung &
Dublettenprufung

AUTOMATISIERUNGEN &

WORKFLOWS

Automatisierte Follow-ups &
Erinnerungen (z. B.
Dokumente, Zahlungen,
Termine)

Erstellung von Pipelines (z. B.
Mieteranfrage —
Besichtigung —
Vertragsabschluss)
Integration mit E-Mail,
Kalender & digitalen
Formularen

Wiedervorlagen &
Statusverfolgung far
Anfragen oder Leads

@) cRM PFLEGE

KOMMUNIKATION &
DOKUMENTATION

Dokumentation aller E-
Mails, Telefonate &
Nachrichten im CRM
Vorlagen far
wiederkehrende
Nachrichten (z. B.
Mietvertragsversand,
Ruckfragen)
Nachverfolgung offener
Aufgaben &
RUckmeldungen

Zugriff far Eigentumer oder
Teammitglieder (je nach
Berechtigung)

Ubersicht Uber offene
Tickets & Anfragen
Pipeline-Status von Leads,
Mietinteressenten oder
Verkd&ufen

Export fur Steuerberater,
Hausverwaltung oder
Reporting

KPI-Auswertung
(Reaktionszeit, Anfragen,
AbschlUsse)



@) cRM PFLEGE

KUNDE PROBLEM ZIEL ERGEBNIS

e Mieterdaten, Vertrdge und Der Investor wollte ein CRM- Nach 6 Wochen CRM-
Ein Immobilieninvestor mit 30 Objektinfos waren auf System, das: Implementierung:
Wohneinheiten. laufenden verschiedene Systeme verteilt e alle Kontakte (Mieter, Kaufer, * Alle Mieter-, Objekt-und
dormic ! . (E-Mail, Excel, Ordner). Investoren, Handwerker) Vefrtro'gso'cte” zentral digital
Mo e.rn|3|erungen un e Es gab keinen Uberblick Uber zentral verwaltet, . eAru(:f;:\qtische Erinnerungen (z. B
Vermietungsprozessen offene Anfragen, Fristen oder  Prozesse wie Anfragen, N Tgrmin.e).
arb.eltete mlt.ExceI—L|sten, E- Vorgdnge. Besichtigungen, . E-Mail-Vorlagen fur
Mail und Papierordnern. Neue e Besichtigungsanfragen gingen Vertragsstatus & Follow-ups Mietbestdtigung,
Leads, Mietanfragen und verloren, Mieter warteten lange sichtbar macht, Besichtigungseinladungen &
Kundengesprdche wurden auf Antworten. e Automatisierungen fur Nachfassaktionen
T : e Kein System zur Nachverfolgun Erinnerungen, E-Mail-Vorlagen * Reaktionszeiten um 50 % reduziert
zwar bearbeitet — aber nicht Y : ) Jung d . J e Der Investor spart wéchentlich
, von Leads, Eigentumerkontakten & Aufgaben ermoglicht, :
zentral dokumentiert oder der Handwerkerquftré e und ihm ei o rund 4-5 Stunden Verwaltungszeit
nachvollziehbar gespeichert oder Handwerkerauftragen. und ihm einen schnellen und hat [ederzeit sinen
: e Viel Zeitverlust durch Suchen Uberblick zu Jedem Objekt & VoIIstdndigen Uberblick Uber alle
von Informationen und doppelte Kontakt liefert — ohne Vorgdnge

Dateneingaben. zusdatzlichen Aufwand.



BRANDING & VISUELLE
IDENTITAT

e Entwicklung oder
Optimierung von Logo,
Farbwelt & Schriftarten

e Wiedererkennbare
Markenidentitét fur Social
Media & Website
Style-Guides fur einheitliche
Darstellung (Mokler, Investor,
Hausverwaltung)

WEBSEITEN &
LANDINGPAGES

Erstellung oder Uberarbeitung
von Webseiten (Immobilien,
Portfolio, Vermietung)
Landingpages fur
Vermarktung,
Leadgewinnung oder
Mietinteressenten
Responsive Design (mobil-
optimiert)

Integration von
Kontaktformularen, Exposé-
Downloads oder
Buchungskalendern

EXPOSES & GRAFIKDESIGN

Professionelle Exposé-
Vorlagen (digital & print)
Infografiken: Mietprozess,
Renditeberechnung,
Objektaufbereitung

Social Media Grafiken &
Vorlagen fur Reels, Stories,
Karussells

Prdsentationen fur Investoren,
Banken oder Eigentiumer

TECHNIK & PFLEGE

Wartung & Pflege
bestehender Webseiten
(Texte, Updates, Inhalte)
SEO-Grundoptimierung
(Ladezeit, Google-
Auffindbarkeit)

Integration von CRM, Mail-
Anbindung oder
Buchungssystemen
Analyse & Monitoring (Google
Analytics, Heatmap-
Tracking)

GRAFIK- UND WEBDESIGN




KUNDE

Ein Immobilieninvestor mit
mehreren Objekten wollte
serioser auftreten, seine
Immobilien digital prdsentieren
und mehr Off-Market-Anfragen
generieren. Sein bisheriger
Online-Auftritt bestand aus einer
einfachen Seite ohne klare
Struktur und ohne
Wiedererkennungswert.

PROBLEM

Veraltete Website — nicht
mobil optimiert, schwer zu
navigieren

Kein klares Branding:
unterschiedliche Farben,
keine einheitlichen Grafiken
Exposés wirkten wie Word-
Dokumente — nicht
hochwertig

Keine Landingpages fur
Vermietungen, Verkauf oder
Investorengewinnung
Kaum Sichtbarkeit — keine
Leads Uber die Website

ZIEL

Der Investor wollte:

einen professionellen
Webauftritt, der Vertrauen
schafft

ein einheitliches Branding
(Logo, Farben, Schriften)
hochwertige Exposés & Social
Media Vorlagen
Landingpages zur
Leadgewinnung (Mieter,
Eigentimer, Investoren)
einfache Pflege der Inhalte -
ohne jedes Mal einen
Entwickler zu brauchen

ERGEBNIS

Nach 6 Wochen Umsetzung:

Neues Corporate Design (Forben,
Schriften, Stilrichtlinien)

Moderne Website mit Portfolio,
Kontaktintegration &
Immobilienprdsentation
Exposé-Vorlage fur alle Objekte —
digital & druckfertig

Landingpage fur Vermietungen
inkl. Anfrageformular &
automatischer E-Mail-Antwort
Mehr Vertrauen durch
professionellen Auftritt — erste
Mietanfragen kamen direkt Uber
die Webseite

Investor spart Zeit & prdsentiert
seine Immobilien deutlich
hochwertiger

GRAFIK- UND WEBDESIGN




VIRTUELLE 360
ESICHTIGUNGEN

AUFNAHME & VORBEREITUNG

Planung & Organisation des Shootings (Termin mit
Mieter/Eigentimer)

Erstellung von 360°-Fotos [ virtuellen Rundgdngen
mit geeigneter Software

Aufbereitung der R&ume (Licht, Sauberkeit,
Présentation)

Grundriss- & Lageplan-integration auf Wunsch

DIGITALE AUFBEREITUNG

Zusammenfuhrung der 360°-
Aufnahmen zu einem interaktiven
Rundgang

Einbau von Info-Punkten
(Mietpreis, Quadratmeter,
Ausstattung, Baujahr etc.)
Branding: Logo, Farben &
Kontaktdaten integriert

Optional: Musik, Voice-over oder
Videobegrufldung des Eigentimers

VEROFFENTLICHUNG &
EINBINDUNG

Einbettung in Website, Exposé
oder Inserat (Immoscout, Social
Media etc.)

Link oder QR-Code fur Inserate,
WhatsApp & Vermarktung
Kompatibel auf Smartphone,
Tablet & VR-Brille

Datenschutz & DSGVO-konforme
Umsetzung

ZEITERSPARNIS & LEADQUALIFIZIERUNG

Vorqualifizierung von Interessenten (nur echte Anfragen — reale

Besichtigung)

Weniger Leerstandzeiten & Besichtigungstourismus
Mehr Reichweite — auch fur entfernte Interessenten & Investoren

Tracking: Aufrufe, Verweildauer, Interesse pro Raum (auf Wunsch)




PROBLEM ZIEL

e 8-10 Besichtigungstermine Der Kunde wollte:
pro Wohnung, viele ,Schaut e Immobilien digital erlebbar
sich nur mal um®- machen — ohne Vor-Ort-
Interessenten Termine

VI RT E LLE 3 O 2 e Zeitverlust bei Terminplanung, e nur noch qualifizierte
U 6 Anfahrt & SchlUsselUbergabe Interessenten zur realen
e Kaum Anfragen von Besichtigung einladen
Es I CHTIGU N G E N Investoren/Mietern auRerhalb e Besichtigungen

der Region automatisierbar in Exposeés,

e Jedes Objekt musste Inserate & Social Media
mehrfach erklart werden — integrieren
trotz Exposé e Zeit sparen & dennoch

professionell wirken

KUNDE ERGEBNIS
Ein Vermieter & Immobilieninvestor mit 15 Wohnungen Nach Umsetzung der 360° Besichtigungen:
wollte Besichtigungstermine reduzieren, Leerstand e 360° Rundgdnge fur alle leerstehenden Wohnungen erstellt
minimieren und auch Interessenten aus anderen e 70 % weniger Vor-Ort-Termine nétig — nur noch echte Interessenten
Stadten erreichen — ohne stdndig vor Ort sein zu e Vermarktungszeit pro Wohnung von 4 Wochen auf 12 Tage gesunken
mussen. e Mieter aus 200 km Entfernung bewarben sich dank digitaler Tour

Investor sagte: ,Endlich kein Besichtigungstourismus mehr — und trotzdem
mehr Anfragen als vorher.”
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